


PROFESSORES

O programa contard com a partici-
pacado de professores da Graduate School
of Business da Universidade de Colum-
bia, Nova York, e de professores brasi-
leiros do CDA.

BRENO JULIO DE MELO MILTON

Engenheiro pela UFMG, M.B.A. pe-
la Universidade de Columbia. Professor
de Marketing do CDA. Assessor da pre-
sidéncia da USIMINAS.

WILLIAM K. BRANDT

Professor da Graduate School of
Business, Universidade de Columbia; B.S.
e M.B.A., Ohio State University; Ph.D.,
Stanford University. Professor do Interna-
tional College of Advanced Management
Education, Stanford; professor de pro-
gramas de treinamento de executivos em
Columbia, no Brasil e em varias empre-
sas privadas.Consultor da AlDe da Na-
gApal Comission on Consumer Finance.
AWnission on Consumer Finance.

JAMES MAC HULBERT

Professor da Graduate School of
Business, Columbia; B.S., Londres; M.B.A.,
Oklahoma State University; Ph.D., Wa-
shington (St.Louis). Lecionou Administra-
¢cdo de Marketing no University College
da Washington University. Consultor de
varias organizacbes, dentre as quais a
Federal Trade Comission.

Professor em cursos de aperfeicoamento
para executivos em Columbia, na Franca
e no Brasil.

Autor de varios artigos sobre mar-
keting e co-autor de um livro sobre os
efeitos da propaganda em TV. Colaborou
com o Prof. Brandt em pesquisa sobre as
operacGes das multinacionais no Brasil.
WALMOR BRATZ

Estudou no Georgia Institute of Tech-
nology, Stanford University;
professor da Fundag¢do Getlulio Vargas;
Gerente de Marketing interindustrial da
IBM do Brasil.

FUNDACAO JOAO PINHEIRO
CENTRO DE DESENVOLVIMENTO EM
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ESTRUTURA DO CURSO

- Marketing na empresa moderna

Tarefas do moderno administra-

dor de marketing

Ambiente de marketing no Brasil

Segmentacdo do' mercado brasi-

leiro

- Estrutura conceituai do planeja-
mento

- Desenvolvimento de uma comple-
ta estratégia de produto/mercado

- Previsdo de vendas e potencial
do mercado

- Coleta de informac6es Uteis sobre
o mercado

- Planejamento integrado de comu-

nicacédo

O papel da publicidadee das ven-

das no plano de marketing

- O planejamento de receitas de

marketing

- Administracdo do grupo de ven-
dedores

- Planejamento de custos e de pro-
jetos

Implantacdo e controle do plano
de marketing

Sistema de informag¢des usando
computador

Problemas de marketing e opor-
tunidades para a subsidiaria mul-
tinacional

O administrador de marketing em
surgimento

INFORMACOES GERAIS

PERIODO

De 8 a 12 de margo

HORARIO

de 9 a 12:30 e de 14 a 17:30 h
LOCAL:

Centro de Desenvolvimento em Adminis-
tracdo - CDA

Alameda das Acécias, 70 - Pampulha -
Belo Horizonte

INSCRICAO:

Do dia 23 ao dia 27 de fevereiro.
Preencher ficha de inscricdo e remeter ao
CDA, no endereco acima.

CUSTO:
A taxa de inscricdo é de Cr$ 4.000,00,
incluindo transporte do centro da cidade
(Av. Jodo Pinheiro, 146) ao CDA, refei-
¢6es no local e todo o material didéatico.
O pagamento devera ser feito por
cheque visado ou ordem de pagamento
a Fundacdo Jodo Pinheiro.

As aulas em inglés serdo traduzi-
das simultaneamente para o portugués.



FUNDACAO JOAO PINHEIRO

| Como érgdo central do Sistema Es-
auai de Ciéncia e Tecnologia, a FIP pla-

eja e coordena a atuacdo de varios se-

tores da Administracdo empenhados nas
atividades de desenvolvimento do Esta-
do.

Fixadas as metas de desenvolvi-
mento cientifico e tecnolégico de Minas
Gerais, identificaram-se as areas priori-
tarias de atuacdo: Documentacdo, Recur-
sos Humanos, Tecnologia, Energia, Meio
Ambiente e Pesquisa Fundamental e
Aplicada.

Na sua funcédo coordenadora desse
trabalho basico, a FJP elabora progra-
mas que serdo executados, sob forma de
projetos, pelos 6rgdos especificos.

CENTRO DE
DESENVOLVIMENTO EM
ADMINISTRACAO

E o 6rgdo da FJP que se dedica a
formacédo e aperfeicoamento de pessoal

administracdo. Seus objetivos:

- formar etreinar pessoal altamen-
te qualificado para cargos executivos em
empresas privadas e 6rgdos publicos;

- elevar, em todos os niveis, o grau
de desempenho da administracdo no Es-
tado e no Pais, por meio de programas
de educacdo continuada para executivos
e administradores de empresa;

- promover o aprimoramento do
nivel gerencial dos setores basicos para
o desenvolvimento;

-aumentar o conhecimento na area
de administracdo de empresas, através
de programas de pesquisa, orientados
para problemas relativos as empresas
brasileiras.

Para atingir esses objetivos, o CDA
projetou uma série de programas para
administradores em varios niveis, dirigi-
dos a pessoal com experiéncia adminis-
trativa e executivos em diferentes esta-
gios de suas carreiras.

ADMINISTRACAO DE
MARKETING

O objetivo do curso é oferecer ao
executivo informacgdes técnicas avancga-
das sobre a formulacdo, implantacdo e
execucdo de politicas de marketing.

A partir de modernos conceitos de-
senvolvidos em disciplinas como admi-
nistracdo, economia e ciéncias do com-
portamento, o curso oferece uma viséao
global da interacdo produto-mercado: es-
tratégias de vendas, critérios de precos,
programas de comunicagcdo. Em sintese:
o papel do planejamento na carreira do
produto.

O curso de Administracdo de Mar-
keting atinge sua finalidade - a formacéo
de executivos em alto nivel de preparo
técnico especializado - através da ana-
lise aprofundada de pontos como:

- marketing na empresa moderna;

- marketing no Brasil e segmenta-

¢do do mercado;

- instrumentos da estratégia de mar-

keting;

- planejamento integrado decomu-

nicacao;

- planejamento de custos e de pro-

jetos;

- papel do administrador de mar-

keting.

Todo o problema do marketing,
suas influéncias sobre a organizagcédo e
crescimento da empresa moderna, sua
eficAcia como técnica de comercializa-
¢do, e estudado por meio de métodos que
aproximam o conhecimento teé6rico e a
realidade préatica. Empreséarios de varios
setores, trazendo a experiéncia acumu-
lada no contato direto com os problemas,
participam do curso como professores ou
alunos. Trabalhos executados em peque-
nos grupos, além de estimularem a par-
ticipacado individual, facilitam o inter-
cambio de experiéncias e idéias.

O CDA recomenda este Curso de
Administracdo de Marketing como um
importante instrumento para a atuacgéo
das empresas num mercado cada dia
mais competitivo.
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